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Dziękuję Ministerstwu Spraw Zagranicznych, Ministerstwu Gospodarki oraz Amerykańskiej 

Izbie Handlowej za współpracę przy zorganizowaniu konferencji. Chciałbym też szczególnie 

podziękować za osobiste uczestnictwo w dzisiejszym spotkaniu Panu Premierowi Januszowi 

Piechocińskiemu, Pani Podsekretarz Katarzynie Kacperczyk i Panu Podsekretarzowi Andrzejowi 

Dysze.     

W relacjach polsko-amerykańskich dużo ostatnio się dzieje i jest to obiecujące, również z 

perspektywy relacji pomiędzy Stanami Zjednoczonymi i całą Europą. Na przestrzeni tygodnia 

było w Polsce aż trzech przedstawicieli amerykańskiego rządu: sekretarz obrony Chuck Hagel, 

sekretarz bezpieczeństwa wewnętrznego Jeh Johnson, a także prokurator generalny Eric Holder. 

Wizyty te podkreśliły znaczenie naszych starań we wspieraniu modernizacji polskich sił 

zbrojnych i koordynacji szeregu wspólnych interesów – począwszy od wsparcia demokratyzacji 

Ukrainy, a skończywszy na ściślejszej współpracy organów ścigania.  

Jak powiedział sekretarz stanu John Kerry w trakcie swojej wizyty w Polsce w listopadzie, nasze 

relacje handlowe i gospodarcze z Polską oraz z Europą są tak samo ważne jak nasze więzi w 

obszarze bezpieczeństwa. A współpracę w tej dziedzinie też bardzo staramy się poszerzyć.   

Amerykańscy i unijni negocjatorzy zakończyli w tej chwili trzy rundy negocjacji 

najambitniejszego porozumienia handlowo-inwestycyjnego, jakie kiedykolwiek 

wypracowywaliśmy – Transatlantyckiego Partnerstwa w Handlu i Inwestycjach, potocznie 

zwanego T-TIP. W trakcie pierwszej sesji konferencji amerykańska przedstawiciel handlowa 

przy Unii Europejskiej Elena Bryan omówi ogólny zarys umowy, nabierającej kształtu przed 

kolejną rundą negocjacji w marcu.   

Stany Zjednoczone i Unia Europejska są nastawione na wypracowanie wszechstronnej umowy o 

handlu i inwestycjach, odpowiadającej wysokim standardom, która stworzy miejsca pracy i 

przyczyni się do rozwoju gospodarczego po obu stronach Atlantyku. Umowa ta będzie opierała 

się na fundamencie największej wymiany handlowej na świecie, sięgającej 2,7 mld dol. dziennie 

– bo taki jest przepływ towarów i usług między naszymi gospodarkami – oraz blisko 4 bln dol. 
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. Już w tej chwili ponad 13 milionów miejsc pracy w 

Stanach Zjednoczonych i Unii Europejskiej to są miejsca pracy uzależnione od współpracy 

gospodarczej pomiędzy USA i Unią
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Udane negocjacje T-TIP natychmiast przyniosą rezultaty w postaci złagodzenia lub zniesienia 

istniejących barier w handlu i inwestycjach między Stanami Zjednoczonymi a Unią Europejską i 

pomogą zapobiegać powstawaniu takich barier w przyszłości. Ponadto Ameryka i Unia 

wyznaczą światowe standardy w liberalizacji handlu, odzwierciedlające nasze silne 

zaangażowanie w ochronę interesu publicznego. 

Jednym z wyjątkowych aspektów negocjacji Transatlantyckiego Partnerstwa w Handlu i 

Inwestycjach jest to, że negocjatorzy po obu stronach Atlantyku liczą się ze zdaniem biznesu i 

społeczeństwa obywatelskiego. W czasie trwania każdej rundy rozmów negocjatorzy sporo 

czasu poświęcili na spotkania z zainteresowanymi stronami, aby zapoznać się z ich interesami i 

obawami. W tym samym duchu zostało pomyślana też dzisiejsza konferencja – jako szansa dla 

każdego, kto chce dowiedzieć się więcej na temat negocjacji bezpośrednio od przedstawicieli 

polskiego i amerykańskiego rządu, a także jako okazja dla biznesu do wyrażenia swoich 

oczekiwań w stosunku do porozumienia T-TIP.  

Proszę Państwa o aktywne uczestnictwo, abyśmy mogli stworzyć najlepszą z możliwych umów 

o handlu i inwestycjach. Powiedzcie nam, na czym według Was powinny się koncentrować 

nasze działania. Jakie kwestie biznesowe powinny zostać rozwiązane w ramach T-TIP? Jaki 

Państwa zdaniem będzie wpływ tej umowy na konsumentów, biznes oraz całą polską 

gospodarkę? 

Jednym z powodów, dla których polski i amerykański rząd popierają spotkania takie jak 

dzisiejsze jest to, że dzięki nim mamy pewność, że do opinii publicznej i do wszystkich sektorów 

gospodarki docierają prawdziwe informacje na temat T-TIP-u. Dzięki takim inicjatywom 

negocjatorzy są lepiej poinformowani o Państwa priorytetach i można wyjaśnić wszelkie błędne 

opinie, jakie opinia publiczna może mieć na temat znaczenia tej umowy. 

Dlatego też ważne jest, by biznes, media i inne zaangażowane strony, które popierają T-TIP, 

dołączyły do władz polskich, amerykańskich oraz unijnych i wspólnie informowały innych o 

tym, jak dużo wniosą udane negocjacje. Zachęcam wszystkich Państwa do uświadamiania tego 

innym i jeszcze raz dziękuję Amerykańskiej Izbie Handlowej i polskiemu rządowi za 

zorganizowanie dzisiejszej konferencji.  

 

 

                                                                                                                                                                                           
 


